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Ladecision de comprar o no deberiaestar

i enfunciondedos variables:la necesidad que
i tenemos delas adquisiciones y la capacidad
i financiera que nos permitira obtenerlas.

Enlaprimera, debemos ser lo mas racio-

i nales posibles para definir no el bien o servicio

i que deseamos adquirir sino lanecesidad que

| primer paso para hacer el diagnostico

inicial de nuestra situacion financiera

personal es preparar unflujo de caja,
donde detallaremos losingresos y los egresos
que tenemos enelmes, discriminados y clasifi-
cados enforma tal que nos permita priorizarlos y
racionalizarlos.

Estatarea parece muy sencilla, pero muy
pocas personas tienen estainformacion, dado
que paramuchos es preferible hacer una gim-
nasia financiera cadames buscando recursos de
diferentes fuentes y asino tener que privarnos
denada. Como este sistemaes de muy corto
plazo y muy riesgoso, los invito a elaborar el flujo
de cajaadetalle que permitird hacer su primer
diagnostico personal de susfinanzas.

Actualmente es muy comun escuchar que
la economia se esta enfriando, que debemos
tomar precauciones con nuestras finanzas, y es
por ello que, siendo consistentes con nuestro
comportamiento pendular,hemos pasado de
querer comprarlo todo adecir queahorano
debemos comprar nada.

deseamos satisfacer, asitendremos claramente
i definidala variedad de productos que (adistintos
! precios) podran satisfacerla.

Sino sabemos realmente qué eslo que nece-

i sitamos, sera muy dificil, que nuestra adquisicion
i genere la satisfaccion que esperamos y termi-
i naremos cayendo en el placentero, pero costoso,

mundo de la compra por impulso.

En cuanto ala capacidad financiera, aquies
donde podemos trabajar un poco mas. No se
trata solamente de tener el dinero en efectivo
para pagar lacompra, o de financiarlo alegre-
mente con una tarjeta utilizando el sistema
herencia "alguien asumira el pago”, sino que se
trata de tener claro cudl debe ser el criterio para
asociar nuestra decision de inversion (compra)
conladecision de decision de financiamiento
(pago). Para ello debemos aplicar como criterio
basico de vida el calce". Este concepto finan-
ciero es muy simpley ala vezmuy potente. Se

i explicade lasiguiente manera:

Cada vez que realice una adquisicion,

i debe asociarla a un tipo de financiamiento
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‘ ‘ Sicomprauna
vivienda,debefinanciarla

a10o15afios;sicompra
unauto,atresocinco

anos.Sicompraun
chocolate,alcontado”.

que esté acorde con suduracion o con el uso

. eficiente quele dé al bien o servicio que esta
i financiando.

Por ejemplo, siestamos evaluando la compra

i deunavivienda, debemos financiarlaa10015
i afos; sinos compramos un automovil, debemos
+ financiarlo a tres o cinco afios; sinos compramos

un chocolate, debemos pagarlo al contado, pues

i suconsumo serainmediato.

Estareglabasicaparalas compras sugiero

i aplicarlas en economias boyantes o en econo-

mias que estan en situaciones criticas. Esun

i estilo adecuado paramanejar nuestras finanzas
i deformasaludable y asegurarnos de que no

ingresaremos en la voragine de adquisiciones
financiadas a plazos tan extensos, pues sedael
caso de que seguiremos pagando la deuda por
unartefacto que yano funciona o yano posee-
mos, pero que aun debemos.

Elobjetivo no puede nidebe ser comprar en
los mayores plazos posibles paralograr quela
cuotaminimaa pagar nos permita adquirir no
solo el bien que requerimos, sino todos los bienes
que deseamos.

Recuerde, en finanzas hay un concepto
basico que sellamaracionamiento de capital, el
mismo que significa que no hay dinero para todo.
No podemos tenerlo todo, y por ello debemos
priorizar nuestrasinversiones.

iPriorice y calce! *




