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Los precios de terrenos y viviendas 
ya están volviendo a la normalidad

Livit trae nuevos conceptos y una variada 
oferta para viviendas en Cerro Colorado

Cerro Verde 
recibe distinción 
a la excelencia 
ambiental

Prescott logra las 
3 certificaciones
del Bachillerato
Internacional

La Sociedad Minera Cerro 
Verde se hizo acreedora a la 
más alta distinción del ranking 
de Excelencia Ambiental Anual 
(REAL) que reconoce el sobre-
cumplimiento de la normativa 
ambiental y de sus compromi-
sos ambientales, otorgada por 
el Organismo de Evaluación y 
Fiscalización Ambiental (OEFA) 
que promueve e incentiva las 
buenas prácticas ambientales 
de las empresas peruanas.

El jurado calificador estuvo 
conformado por 18 especialis-
tas en diversos temas como 
conservación de fauna silves-
tre, medición de huella hídrica, 
valoración económica de 
impactos y gestión de procesos 
productivos, entre otros.

En esta edición se recono-
ció y premió a 11 buenas 
prácticas ambientales corres-
pondientes a 9 empresas de 
los sectores minería, energía, 
pesquería e industria. Cerro 
Verde obtuvo 84 puntos 
alcanzando el primer lugar del 
ranking.

Un nuevo 
concepto para 
el abastecimiento 
de las empresas
Aldo Bresani, director 
de la maestría de 
ESAN en Supply Chain 
Management, lo expli-
ca y dice que funciona 
bien en Arequipa 
donde se requiere de 
más especialistas

-¿El Supply Chain Mana-
gement tiene que ver con 
la competitividad?
Hoy en día, la competitivi-
dad es tan intensa que 
exige tener bien sincroniza-
dos todos los procesos 
involucrados en la cadena 
de abastecimiento.  Esto 
hace que seamos mucho 
más eficientes, es decir, 
cumpliendo con lo que 
tienen que hacer los proce-
sos, pero utilizando menos 
recursos para su ejecución, 
sin mermar  el nivel de 
servicios que debe tener 
cada uno de éstos para sus 
clientes internos y externos.

-¿Qué es Supply Chain 
Management?
El concepto de Supply Chain 
Management (SCM) viene 
aplicándose en nuestro país 
desde hace más de una 
década, teniendo una 
aplicabilidad del 100%. Sin 
embargo, pasar del concep-
to tradicional de Logística 
(visión interna y muchas 
veces solo se le ve como 
compras) a la aplicación de 
una buena gestión de la 
cadena de abastecimiento 
significa un cambio cultural 
empresarial, ya que esto 
conlleva a que el gerente de 
Supply Chain Management 
gestione los recursos que 
están involucrados en todos 
los procesos, desde los 
relacionados con los provee-
dores hasta el cliente final o 
hasta el comercio exterior, 
de ser el caso. 

-Este gerente concentra 
muchas decisiones…
Esto implica que existirá 
una concentración en el 
manejo del 85% o 90% de 
los recursos de la empresa, 
lo que significa que gerentes 
y colaboradores dentro de la 
empresa deban ceder la 
gestión que tenían sobre 
algunos recursos a su cargo, 
y esto significa pérdida de 
poder. 

-¿En Arequipa se aplica 
el SCM?
Un ejemplo interesante de 
la aplicabilidad de este 
concepto se está dando en 
Arequipa.  En esta región, 
existen actualmente mine-
ras que vienen aplicando 
este concepto, con las 
limitaciones ya menciona-
das, pero con excelentes 
resultados. De esta manera, 
tienen asegurado el uso de 
sus materiales para sus 
operaciones mineras. 

-¿Hay demanda de espe-
cialistas en SCM?
El concepto de SCM se ha 
ido extendiendo cada vez 
más, concientizando que 
con un buen manejo en los 
procesos de la cadena de 
abastecimiento hay mejores 
índices de cumplimiento con 
los clientes (internos y 
externos) y con un ahorro 
de costos significativo. Esta 
situación se ha visto refleja-
da en el incremento explosi-
vo de profesionales que 
desean especializarse en 
este tema.  Es así que en 
ESAN se están capacitando 
a través de la Maestría de 
Supply Chain Managemet y 
de los diplomados que 
ofrecemos, teniéndose una 
pendiente alta en el incre-
mento de demanda de 
profesionales especializa-
dos. 

Si hay alguien que sabe 
sobre precios de viviendas 
en la margen derecha del 
Chili, ese es Hernán Elías, 
el gerente de la inmobiliaria 
Consultores Asociados. Él 
está seguro que los precios 
de los inmuebles se están 
sincerando y están bajando 
hasta encontrar los precios 
normales que se inflaron en 
los últimos años.

“Los precios de las 
casas y terrenos se unifor-
mizaron con otros países de 
América Latina, como Chile 
y Colombia, pero luego 
empezaron a especular con 
el boom de la minería. 
Ahora hay un sinceramiento 
de los precios”, dice.

Desde hace seis meses 
Elías advierte que los 
precios en Cayma han caído 
en un 25% y en Cerro 
Colorado en un 30%. En las 
zonas residenciales de esos 
distritos el precio del metro 
cuadrado de terreno pasaba 
de los mil dólares, ahora 
están en 800 y pueden 
estabilizarse en 700 dóla-
res.

CERRO COLORADO
Elías ha sectorizado sus 
trabajo, es un especialista 
en conseguir casas, depar-
tamentos y terrenos en los 
distritos de Yanahuara, 
Cayma y Cerro Colorado. 
Este último distrito, en su 
visión, es el futuro de 
Arequipa.

“Cerro Colorado es el 
distrito con mayores 
posibilidades de desarrollo, 
donde encuentras las zonas 
populosas del Cono Norte, 
pero también las urbaniza-
ciones residenciales más 
exclusivas, hay zonas de 
tratamiento especial, zonas 
agrícolas y zona industrial”, 
señala.

Pero no sólo se ha 

zonificado, sino que su 
inmobiliaria tiene la cartera 
más grande de terrenos para 
la industria, con zonificación 
aprobada y con todos los 
servicios. Podría decirse que 
si se quiere comprar un 
terreno industrial hay que 
conversar con Elías.

La zona de desarrollo 
industrial es Cerro Colorado, 
donde el metro de terreno con 
todos los servicios cuesta 300 
dólares. Si antes hubo un 
boom inmobiliario para 
viviendas ahora también lo 
hay para la instalación o la 
relocalización de industrias.

Desde Lima grandes 
empresas, como Ferreyros, 
están comprando grandes 
extensiones de terrenos de 25 
mil metros cuadrados.  Un 
sector en desarrollo en 
Arequipa es el metal-mecáni-
co, que ha crecido gracias a la 
minería.

Los terrenos industriales 
requeridos van desde los 700 
metros, pero hay otros que 
requieren algo mucho más 
grande. “Yo conozco a un 
empresario de metal mecáni-
ca que empezó en un garaje 
en la urbanización ADEPA  
ahora ha relocalizado su 
industria. Cerro Verde te hace 

crecer de la noche a la 
mañana”, cuenta Elías.

Las empresas del 
parque industrial de 
APIMA ahora se 
mudan a Cerro 
Colorado. Las 
condiciones para 
adquirir un buen 
terreno allí se 
basan en tres 
criterios: que 
tenga zonificación 
industrial, que cuente con 
todos los servicios básicos 
y que haya transporte 
público para los trabajado-
res.

Pero no sólo se instalan 
fábricas. Hay empresas 
que requieren grandes 
terrenos para levantar 
almacenes o convertirlos 
en cocheras. “Hace poco 
–dice el gerente de 
Consultores Asociados– 
vendí un terreno para que 
se guarden 16 camiones 
cisterna”.

SEGURIDAD Y ORDEN
Hace 30 años Hernán Elías 
llegó de Lima para revolu-
cionar el negocio inmobi-
liario, que en esa época no 
estaba profesionalizado en 
Arequipa. Montó un 

En el año 2012 Livit, 
una constructora e inmobi-
liaria transnacional, 
comenzó la construcción 
del proyecto inmobiliario 
para viviendas más ambi-
cioso de Arequipa en 
terrenos de una de las 
zonas residenciales más 
interesantes de la ciudad: 
Challapampa en Cerro 
Colorado.

En ese lugar ha diversi-
ficado la oferta inmobilia-
ria. Comenzó con el 
proyecto Valle Blanco 1 de 
10 torres con departamen-
tos desde los 75 hasta los 
85 metros cuadrados, a los 
que han seguido la segun-
da y tercera etapa.

A los proyectos de Livit 
se suma ahora Valle 
Blanco 75, un proyecto 
pensando en dar comodi-
dad y seguridad a la 
familia. Para ellos ofrece 
departamentos desde 
74m2 hasta 78m2 con 
terraza, áreas de recrea-
ción, gimnasio, sala de 
usos múltiples y salón de 
juegos para niños.

Los departamentos 
cuentan con excelente 
distribución interna, con 
una amplia cocina con 
reposteros, lavandería, 
sala comedor, 2 baños y 3 
dormitorios, todos con 
closets y una muy buena 
iluminación. Además este 
condominio privado cuenta 
con más de 3000 metros 
cuadrados de áreas 

verdes. Tal vez lo más intere-
santes es que pueden finan-
ciarse con cuotas mensuales 
equivalentes a un alquiler.

MÁS COMODIDADES
También Livit desarrolla el 
proyecto Villa Verde con 
departamentos más amplios 
que van desde 120  hasta 
180 metros cuadrados en flat 
con terraza y dúplex en los 
últimos pisos.

Ese condominio contará 
con un club house exclusivo 
con 2 piscinas temperadas, 
una moderna sala de cine, 

salón de juegos para 
niños y adultos, sauna, 
gimnasio, sala de steps, 
bar y un extenso parque 
de 6000 metros cuadra-
dos.

Pronto también 
estará en desarrollo 
otro proyecto residen-
cial, esta vez con 
terrenos de 200 
metros cuadrados en 
promedio en lo que 
será una de las urbani-
zaciones privadas más 
interesantes de Challa-
pampa.

SEPA MÁSConsultores Asociados es una inmobiliaria 

con 30 años de experiencia con una cartera 

de más mil inmuebles para ofertar en los 

distritos de Cerro Colorado, Cayma y 
Yanahuara. Atiende de lunes a domingo de 

acuerdo a los requerimientos y horarios de 

los clientes. Por los servicios prestados su 

gerente, Hernán Elías, ha recibido el 
Diploma de la Cultura y el Diploma de Honor 

de la Ciudad. Su oficina queda en la calle 

Jerusalén 605 en la Plaza de Yanahuara. Su 

teléfono es 993-659600

SEPA MÁS
Livit es una empresa inmobiliaria y construc-
tora, fundada en el año 1995 como parte de 
un plan de desarrollo a largo plazo en la región. Actualmente cuenta con operaciones 
en Perú, Colombia y Venezuela. Ha construido más de 1.6 millones de metros cuadrados en proyectos de oficinas, comercio, industria, vivienda y minería. Ha entregado más de 10,000 viviendas.  En Arequipa. Sus oficinas quedan en Av. Trinidad Morán A-12, urbanización León XIII, 

teléfono 270586

El gerente de 
Consultores 
Asociados habla 
del sincera-
miento de pre-
cios luego que 
se inflaron por 
especulación
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aparato con más de 40 
empleados, con cuatro carros 
y ocho motos, con los que se 
consiguió tener entre 25 y 30 
ventas inmobiliarias al mes.

Ahora las cosas han cam-
biado. Elías ha optado por la 
especialización y la tecnología 
ha hecho que el equipo de 
trabajo se reduzca pero se 
esfuerce en dar un servicio que 
garantice seguridad en la 
transacción y orden en todo el 
trabajo.

“Lo que buscan los clientes 
es comprar una casa y no un 
problema. Nosotros les damos 
seguridad y orden, que es lo 
que exigen tanto los que 
buscan su vivienda o su 
terreno para una industria”, 
explica Elías.

A principios de enero, el 
colegio Prescott obtuvo las tres 
certificación del Programa de 
Diploma del Bachillerato Interna-
cional (IB): Programa de la 
Escuela Primaria (PEP o PYP) – de 
3 a 11 años; Programa de los 
Años Intermedios (PAI o MYP) – 
de 12 a 15 años y Diploma (DP) 
– de 16 a 17 años.

Es el único colegio en la 
Región Sur del Perú que con esas 
certificaciones, y ahora forma 
parte de la lista de tan solo 6 
colegios a nivel nacional: Roose-
velt, Altair, Casuarinas, Lincoln, 
Hiram Bingham y ahora Prescott.

Los colegios IB trabajan bajo 
una metodología de enseñanza y 
aprendizaje alineada al mundo de 
hoy, cumpliendo con los atributos 
que caracterizan a cada alumno.

Un alumno Prescott cuenta 
con una educación integral, para 
afrontar los retos con optimismo, 
carácter y mentalidad abierta, 
está seguro de su propia identi-
dad, toma decisiones éticas, se 
suma a otros para celebrar la 
condición que los une como seres 
humanos y es capaz de aplicar lo 
que ha aprendido a situaciones 
complejas e impredecibles de la 
vida real. Se caracteriza por ser 
audaz, indagador, informado e 
instruido, pensador, buen comu-
nicador, íntegro, solidario, 
equilibrado y reflexivo. 

Estos 3 programas del 
Bachillerato Internacional alientan 
a estudiantes del mundo entero a 
adoptar todos estos atributos y a 
tomar una actitud activa de 
aprendizaje durante toda su vida.

ADMISIÓN
Los padres de familia que deseen 
conocer más a fondo su proyecto 
educativo y pasear por sus 
instalaciones lo podrán hacer el 
sábado 12 de marzo a las 9:00 
horas, previa inscripción en 
admission@prescott.edu.pe o 
llamando al 054 - 232540 o RPC 
952 396 646.

Ganadores del 
3er lugar a nivel mundial de las British English 

Olympics 2015.


