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OBJETIVO ¢POR QUE SEGUIR ESTE
DIPLOMA?

Formar lideres altamente capacitados en

estrategias B2B para liderar con eficacia

en entornos empresariales complejos. ESTRUCTURA DE 5 CURSOS DE
ESPECIALIDAD, ACTUALIZADOS A

Este programa capacitara a los DISENADOS, CON LAS TENDENCIAS DEL

profesionales con una comprension SECTOR B2B.

profunda de las dinamicas B2B,

incluyendo la adquisicion de clientes, DOCENTES ESPECIALISTAS Y EXPERTOS

gestion de relaciones, optimizacion de EMPRESARIALES.

procesos y efectiva implementacion de

estrategias de marketing y ventas.

ViINCULO EMPRESARIAL: NETWORKING
EFECTIVO CON EMPRESAS A
PROFESIONALES DE PRIMER NIVEL.

DIPLOMA

Los participantes que cumplan satisfactoriamente con los
requisitos del programa recibiran:

DIPLOMA DE ESPECIALIZACION EN )
MARKETING ESTRATEGICO Y GESTION
COMERCIAL DE MERCADOS B2B

otorgado por la Universidad ESAN y ESAN Graduate School of Business.

Oesan 8

—MN
C El diploma se emitira . "
) de manera virtual. PARA MAYOR INFORMACIGN CONSULTA AQUI



https://www.esan.edu.pe/diploma/marketing-estrategico-y-gestion-comercial-de-mercados-b2b#informacion

MALLA
CURRICULAR

LL]

TOTAL DE

HORAS 0

LECTIVAS:

Sesiones

Marketing Estratégico B2B 12
Estrategias de Pricing B2B 12
Strategic Customer Management 12
B2B
Gestion estratégica de ventas B2B 12
Transformacion digital en el 12

proceso comercial B2B

Modalidad:
Presencial con opcion a llevarlo online

Notas:

1. Todos los cursos tienen una sesion adicional
de evaluacion, cuya modalidad y horario seran
fijados por el profesor.

2. Cada sesion es equivalente a 2 horas lectivas,
el certificado del programa se emite
considerando la cantidad total de horas lectivas
cursadas.

3. Considerar que una hora lectiva equivale a 45
minutos.

REVISA EL DETALLE DE LA MALLA AQUI

!

REVISA LA PLANA DOCENTE AQUI

!

PLANA DOCENTE1

CARLOS COLL

Director Comercial de Green
&amp; Blue Solar Solutions.
PiuraCon mas de 25 afnos de
experiencia como Gerente
Comercial y Gerente General en
empresas multinacionales B2B.

MARCOS WIELAND

Director de Negocios en Biztank
Consulting, y Director Comercial
en Zyfra Latam. Con mas de 20
anos de experiencia laboral,

UAN GUARDIA

Gerente Comercial de Aceros
Otero del Peru. Cuenta con el
conocimiento  del  mercado
minero e industrial de Peru y
Chile.

WALTER PALOMINO

Experiencia profesional  en
Gerencias Comercial, de Ventas,
y marketing por mas de 25 anos
en importantes empresas
internacionales.

OTTO REGALADO

PhD en Ciencias Administrativas
y DEA en Ciencias
Administrativas por la Université
de Nice-Sophia Antipolis, Francia.
MBA por ESAN.

@ La plana docente es referencial, en caso de que uno de los
profesores indicados no pueda dictar en algun momento, sera
reemplazado por otro profesional de su mismo nivel y trayectoria
académica



https://www.esan.edu.pe/diploma/marketing-estrategico-y-gestion-comercial-de-mercados-b2b/modulos
https://www.esan.edu.pe/diploma/marketing-estrategico-y-gestion-comercial-de-mercados-b2b/docentes
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INAUGURACION" 11 5024

DURACION Y HORARIO

L 5 Modalidad
( ) meses o Presencial
[

aproximadamente con opcioén a

Duracion
llevarlo online

\— MAR - JUE
] Semanal 7:00 p. m. a
Frecuencia  (lunesy jueves) Horario 10:30 P. M.

CONSULTA LOS REQUISITOS DE ADMISION
)

INVERSION
S/ 8 500

8 % de descuento por pago al contado.
Consulta con la asesora comercial

CONSULTA NUESTROS PLANES
DE FINANCIAMIENTO

©

1. Las fechas programadas pueden ser sujetas de cambio con la anticipacion necesaria.
2. Para la apertura del programa se debe superar un nimero minimo de 20 estudiantes matriculados.


https://api.whatsapp.com/send?phone=942%039%224&text=Hola%20Gisella,%20me%20gustar%C3%ADa%20recibir%20mayor%20informaci%C3%B3n%20sobre%20el%20Diploma%20de%20Especializaci%C3%B3n%20en%20Marketing%20Estrategico%20y%20Gesti%C3%B3n%20Comercial%20de%20Mercados%20B2B,%20gracias.
https://api.whatsapp.com/send?phone=942%039%224&text=Hola%20Gisella,%20me%20gustar%C3%ADa%20recibir%20mayor%20informaci%C3%B3n%20sobre%20el%20Diploma%20de%20Especializaci%C3%B3n%20en%20Marketing%20Estrategico%20y%20Gesti%C3%B3n%20Comercial%20de%20Mercados%20B2B,%20gracias.
https://www.esan.edu.pe/diploma/marketing-estrategico-y-gestion-comercial-de-mercados-b2b/admision
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INFORMES E INSCRIPCIONES:

Lima
Ejecutiva comercial: Gisella Tejada Chiclayo/Huancayo
C/ 920 095 974 Ejecutiva comercial: Katia Fribourg
E/ gtejadac@esan.edu.pe C/ 981713576
E/ kfribourg@esan.edu.pe
Piura
Arequipa Ejecutiva comercial: Margaret Leandres

C/ 969 724 422 / 990 077 915

Ejecutiva comercial: Glendy Torreblanca e e S

C/ 966 955 350 / 974 203 113
E/ gtorreblanca@esan.edu.pe

Ica
Trujillo Ejecutiva comercial: Melody Candela
Ejecutiva comercial: Nicida Méndez C/ 942 046 916
C/ 948 312 846 / 990 077 897 E/ mcandelar@esan.edu.pe

E/ nmendez@esan.edu.pe

—— esan.edu.pe s

—_— |
X conexionesan.com — | [
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Y @esanperu = -

f esaneducacionejecutiva

alizada al: 06/95/2024

ACREDITACIONES Y MEMBRESIAS

Miembro de:



